Erfolg

Horst Becker, Griinder und

zum Nachahmen

Geschaftsfiihrer der Iso-
tec-Franchise-Systeme.

Isotec ist als Franchise-Anbieter Topspezialist in der Gebdudesanierung.
Weil Firmengriinder Horst Becker den richtigen Riecher hat.

Als Horst Becker 1983 die , Horst Becker Isolier-
technik” in Bergisch Gladbach griindete, studier-
te er noch Betriebswirtschaft. Schon damals er-
kannte er, dass mit der Sanierung von feuchten
Wainden in Gebduden durch Isolierung von innen
und auflen gutes Geld zu verdienen ist. Allerdings
ahnte Becker nur, dass sich die Gebdudesanierung
zum Milliardenmarkt entwickeln wiirde. Heute
weil er es, denn 27 Prozent aller Gebdude in
Deutschland stammen aus den 60er-Jahren und
miissen saniert werden.

Horst Becker muss sich um Auftriage nicht sorgen,
denn sein Konzept ging auf. Das Unternehmen
setzte von Anfang an nur neueste Techniken ein,
,denn nur eine dauerhaft sichere Gebdudesanie-
rung kann sich am Markt durchsetzen®, weil3 Be-
cker. Mit der Griindung der Firma Isotec vor 20
Jahren setzte er seinen ,, Traum von einer Quali-

tdtsmarke“ um: Mit einem hohen Anspruch, der
Branchenstandards weit tibertrifft. So werden
feuchte Winde mit einem patentierten Spezial-
Paraffin, einer Art Kerzenwachs nachhaltig tro-
ckengelegt. Auflerdem werden die Dienstleistun-
gen und Produkte laufend verbessert.

Handwerkern, die ebenfalls mit Hightech-Sanie-
rung erfolgreich sein wollen, bietet Becker Isotec
als Franchise-System an. ,,Dadurch konnte ich
schnell wachsen und den Markterfolg in der Ge-
biudesanierung multiplizieren®, erklédrt der Fir-
menchef. Mit iiber 70 Franchise-Betrieben in
Deutschland, Osterreich, der Schweiz, Tsche-
chien und Spanien hat er seine Vision umgesetzt.
Becker lehnt sich nach 20 erfolgreichen Jahren
nicht zurtick. Sein neuestes Produkt, das Isotec-
Flexband, beseitigt Risse im Beton. Und Beton-
sanierung hat bekanntlich Hochkonjunktur. rm
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