Das lange Warten auf die Handwerker

Hamburger lassen Bader renovieren, Dacher decken und Fuf3bdden neu verlegen. Nicht selten kommt es zum Auftragsstau im Norden

STEFFEN PREISSLER
HAMBURG 32 Dh Dnch Bnd nder
newer Fulibod k =
ker kiinnen sich vor Auftmgen derzeit
kaum retten. Kunden miissen mit War-
tezeiten von drei Monaten oder Einger
rechnen, bevor die Gesellen anriicken
kimnen. Die Griinde: vergleichsweise
viele Auftrige und knappes Material,
+Die Gewerke rund um das Haus sind
sehr gut ausgelastet”, bestitigt Ina Die-
pold, Sprecherin der Handwerkskam-
mer Hamburg. Es gibt einen klaren
Trend, in die eigenen vier Winde zu in-
vestieren und das Bad spielt dabei eine
besondere Rolle®, sagt Frank Ebisch
vom Zentralverband Sanitir, Heizung,
Klima (ZVSHK). Die Nachfrage sei so
grof wie seit zehn Jahren nicht mehr,
+Wir rechnen in diesem Jahr mit einem
Umsatzplus von fiinf Prozent.”

An einem neuen Bad wird derzeit
jedenfalls nicht gespart. Moderne
Armaturen, schlichte Formen und viel
Komfort sind gefragt. So liegt der Auf-
tragswert schnell im fiinfstelligen Be-
reich. Viele Kunden ab 50 wollen ein
modernes, barrierefreies Bad®, sagt
Ebisch. ,.Sie geben das Geld jetzt lieber
aus, als ihr Festgeld bei der Bank wieder
zu verlingern.”

Selbst Tischler profitieren von der
grofien Machfrage der Kunden

Ob ¢s daran liegt, dass stiindig iiber
die Zukunft des Euro diskutiert wird,
weifl Frank Hilllmann von der Hambur-
ger Heizungs- und Sanitirfirma P. Lop-
pow & Sohn nicht. ,Aber man merkt,
dass sich vor allem Kunden ab 45 Jah-
ren gern etwas leisten®, sagt der Meister
fir den Sanitirbereich, Auf alles was
sichtbar ist, werde sehr viel Wert gelegt
- vom Waschbecken bis zur tellergro-
Ben Regenbrause in der Dusche. Er
schitzt, dass allein fir die sichtbare
Ausstattung der Bider inzwischen fast
doppelt so viel ausgegeben wird wie
noch vor einigen Jahren. Kamen frither
eher 10 000 bis 12 000 Euro Auftrags-
wert fiir ein neues Bad zusammen, sind
es jetzt 15 000 bis 20 000 Euro,

Das hat auch zu einem Wandel in

Wer sein Dach neu decken lassen miichte, muss sich vielerorts im Norden derzeit in Geduld Giben. Viele Handwerker sind ausgelaﬂgt Foto: dpa

das Bad*, sagt Hilllmann. , Jetzt hat sich
das Verhiltnis aufgrund der grofien
Nachfrage umgekehrt.” Die Folge: Die
Kunden miissen zwei bis drei Monate
auf ein neues Bad warten. ,Wartezeiten
ergeben sich auch daraus, dass es bei
den Badmibeln lange Lieferzeiten von
bis zu acht Wochen gibt”, sagt Henning
Mick, Geschiftsfiihrer der Bruno
Schw: arz GmbH. Nnch Einschiitzung des

der Firma gefithrt.  Frither entfiel
70 Prozent unserer Arbeiten auf Hei-
zungsinstallationen und 30 Prozent auf

Br rbandes ZVSHK liegt die
durchschnittliche Wartezeit aufgrund
der Auftragsbestinde bei zwei Mona-

Verkaufsgesprich
in der Badershow
der Hamburger
Firma Peter Jensen
Foto: Bodig

ten. Auch Wernicke Sanitirtechnik und
F.O. Henneberg profitieren vom Bad-
boom in Hamburg. Wir haben in
diesem Jahr 20 Prozent mehr Bider
errichtet und modernisiert als im Vor-
jahr®, sagt Frank Wachsmann, Ge-
schiiftsfithrer von Wernicke Sanitir-
technik. Ralf Grigoleit von FO. Henne-
berg fithrt sein gutes Auftragsvolumen
auch darauf zuriick, dass seine Branche
Lrelativ kenjunkturunempfindlich” ist.
Da er sich auf kleinere Projekte konzen-
triert, kinnen seine Gesellen bei einer
Sanierung schon drei Wochen nach Auf-
tragserteilung anrticken.

Die Ausgabebereitschaft der Kun-
den wird auch durch Biderausstellun-
genwie beim GroBhindler Peter Jensen
gefordert, der allein in Hamburg iiber
drei Filialen verfiigt. Bei der grofien
Auswahl kann die anfingliche Kalku-
lation schnell in Gefahr geraten. ,Wir
haben unsere Verkaufsflichen in ver-
schiedene Stilrichtungen gegliedert,
um den Kunden die Orientierung zu er-
leichtern®, sagt Anja Kutzner, Leiterin
der Biidershow bei Peter Jensen. ,Sehr
gefrngl sind unter anderem rahmenlose

bir gen und bodeneb
Duschen.®

Auf solche grofiziigigen Verkaufs-
hilfen kénnen die Hamburger Tischler
nicht zuriickgreifen. ,Die individuelle
Miibeltischlerei ist angesichts der vie-
len Mébelhéduser ein schwieriges Ge-
schiift”, sagt Obermeister Lutz Lawer.
Doch mit einer klaren Strategie lassen
sich auch in diesem Bereich Erfolge
erzielen. Das HamhurgerUntcmehmen
Hulz hoch zwm hat su:h nuf das Privat-

ft lisiert, ,Inner-

halb von drei Jahren haben wie dle Be-
legschaft verdreifacht und den Umsatz
um 50 Prozent gesteigert”, sagt Mitin-
haber Holger Schonfeld. Auch er profi-
tiert vom Bad: ,Wir fertigen nach Maf
Waschtischplatten oder Unterschriinke
aus Mineralkunststoff, Das kommt gut
“ Ein weuerer Schwt‘rpunkl sind
Ho!?nmbct fir fite. ,Was

rungen wie angeriuchert oder mit
Gebrauchsspuren sind Lieferzeiten von
wvier bis sechs Wochen nicht ungewdéhn-
lich*, sagt Frank Pielot von Pielot Par-
kett. Der Anteil héherwertiger Auf-
triige hat deutlich zugenommen.”
Auch ein neues Dach ist nicht von
heute auf morgen in Norddeutschland
zu haben. ,Bis zum Frithjahr nichsten
Jahres bin ich ausgelastet”, sagt Jorg
Schleicher von der Dachdecker- und
Klempnerei E. Schleicher + Sohn dem
Abendblatt. Andere Kunden setzen
statt Sanierung gleich auf ein neues
Haus, ,Wir spiiren eine hohe Nachfrage,
was auch mit der Flucht in die Sachwer-
te zu tun hat®, sagt Wolfgang Werner,
Geschiftsfithrer der Andreas Viebrock
GmbH aus Harsefeld. Obwohl das
Unter mithilfe einer Zeltiber-

niitzt ein schicker LCD- Fernseher,
wenn er micht richtig prisentiert wer-
den kann®, sagt Schinfeld.

Auch das Bauunternehmen Viebrock
hat derzeit bestens zu tun

Gaben sich vor einigen Jahren die
Kunden noch mit Buchefertigparkett
zufrieden, bevorzugen sie heute Land-
hausdielen. .Bei besc Ausfiih-

dachung auch im Winter durchbaut,
kinnen neue Bauherren erst im Friih-
jahr niichsten Jahres auf eine Grund-
steinlegung hoffen, Innerhalb eines
Jahres hat sich die Wartezeit um meh-
rere Wochen verlingert, auch weil viele
Ausbaugy ke sehr gut 1
sind®, sagt Werner. Allein in diesem
Jahr errichtet das Unternchmen bun-
desweit 750 Einfamilienhiuser.




